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PRIVATISATION DE LUSINE D’EMBOUTEILLAGE

PETITION!

pITO

La SAQ est semblable a un

moteur. Moteur qui a rapporté

au Trésor public cette année 374

millions de dollars. Mais,

% comme un moteur, si on lui

WS, - @ cnléve une seule petite vis, il

Lo » risque de tomber en panne et
devenir inutile. C’est ce qu’on

veut faire avec la SAQ en privatisant 1’usine

d’embouteillage.

Le premier des devoirs sociaux d’un employé de la
SAQ est de veiller a ce que la SAQ demeure dans le
giron de I’Etat: la SAQ et ses profits appartiennent a
part entiere aux Québécoises et Québécois. Et si
jamais la population veut se défaire de la SAQ et de
son usine, ce sera a elle de le décider. Il est donc de
notre devoir de sonner 1’alarme et d’informer la
population que, derricre des portes closes, nous
sommes a vendre un de ses biens. La population et
notre clientele doivent non seulement en prendre
connaissance, mais comme ils en sont propriétaires,
ils ont aussi leur mot a dire. Nous offrons donc aux
réels actionnaires de la Société des alcools du
Québec, les Québécoises et Québécois, de

prendre position sur le sujet par le biais d’une
pétition que nous nous engageons a remettre au
Gouvernement si jamais celui-ci consent a la vente
de I'usine. Nous voulons bien faire comprendre au
Gouvernement qu’une privatisation, surtout dans le
domaine du commerce de 1’alcool, est peut-€tre la
facon la plus directe de s’appauvrir collectivement.

Le SEMB descend dans la rue et lance donc

UNE PETITION CONTRE LA PRIVATISATION
DE L’USINE D’EMBOUTEILLAGE DE LA SAQ!
Sans I'usine d’embouteillage, 1a SAQ sera
condamnée a gérer une décroissance et nous savons
ce qui arrive aux entreprises qui cessent de croitre:
elles disparaissent. Pour nous, il est clair que la
privatisation de I’usine d’embouteillage est le
premier pas vers une privatisation totale a plus ou

moins bréve échéance de la Société des alcools du
Québec. De plus, il se peut fortement que 1’on per-

mette aux dépanneurs et épiceries de vendre des vins
de cépage. Cette mesure, combinée avec la vente de
I’usine d’embouteillage, diminuera les profits de la
SAQ et provoquera la fermeture de plusieurs
succursales. Il nous faut réagir. Comme 1’usine
d’embouteillage est une entité qui ne jouit pas de la
méme visibilité aupres du public qu’une succursale,
il est plus difficile de contrer la privatisation de
celle-ci. Mais cette lutte n’en demeure pas moins
primordiale. Vous trouverez a I’intérieur de ce
journal les arguments nécessaires pour vous aider a
convaincre la population de signer notre pétition
contre la privatisation de 1’usine d’embouteillage car
PRIVATISER UN BOUT, C’EST PRIVATISER LE
TOUT! Je dis non a la privatisation de 1’usine
d’embouteillage et je signe,

SERGE D’ AVIGNON
Président par interim SEMB SAQ
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LA PRIVATISATION DE LUSINE D’EMBOUTEILLAGE

POUR SAUVER LES INTERETS QUEBECOIS,
ON PRIVATISE LES INTERETS QUEBECOIS

Par RONALD GUEVREMONT

Pendant tout le
mois de mai,
Gérard Bérubé du
‘ journal Le Devoir
L. s » NOUS a tenu en

haleine avec la
vente de Celliers du Monde a la
compagnie ontarienne Vincor. Un

véritable roman feuilleton qu’ona ¢

pu suivre au jour le jour, du 2 mai
au 3 juin; une piece absurde ol
I’on tente de nous prouver que la
seule facon de sauver les intéréts
des Québécoises et des Québécois
est de les dépouiller de ces mémes
intéréts. Ne nous leurrons pas,
alors qu’on brandit le spectre du

monopole que constitue Vincor

dans le marché du vin en épicerie,
la véritable cible est I’'usine d’em-
bouteillage de la SAQ. Et savez-
vous quoi? Ce n’est pas terminé.
On veut toujours privatiser 1’usine

et toujours au nom de I’intérét
public. 11 faudrait que quelqu’un,

dans l’entreprise, informe M.
Frigon qu’il est président de la
SAQ et non de ’ADA. Et qu’a-
vant de procéder a quelque
mesure qui soit, il faudrait qu’il
dépose les recommandations du
Groupe de réflexion sur 1’organi-
sation du secteur des boissons
alcooliques au Québec. Méme si
on devine un peu le sens que
prendra ces recommandations.

L affaire a débuté le 2 mai avec
I’annonce par le journaliste
Bérubé que Vincor était a fignoler
la derniére touche sur I’achat de
Celliers du Monde. Du 2 mai
jusqu’au 21 mai, date de 1I’an-
nonce d’une entente de vente de
Celliers du Monde a Vincor, on a
vu s’agiter autour de 1’ineffable
Jean-Denis CoOté, président de
Celliers du Monde, tous ceux
intéressés a se faire une niche
dans le commerce de 1’alcool et

du vin a peu de frais avec 1’élabo-
ration d’un consortium québécois.
Du 21 mai au 2 juin, date de la
vente officielle de Celliers du
Monde, ils étaient tous aux abois
avec Jean-Denis en téte qui
exhortait le Gouvernement a
I’obliger a briser le contrat qu’il
avait signé avec la compagnie. Le
2 juin, le rideau s’est baissé.
Vincor a mis fin a la comédie. La
petite troupe d’acteurs s’est
retirée dans 1’obscurité des
coulisses non sans y avoir perdu
quelques plumes. Je pense a ceux
qui ont perdu le rdle qu’ils
jouaient au conseil d’administra-
tion de la SAQ. Mais c’est sans
compter sur la ténacité de notre
nouveau président qui, apreés un
consortium québécois, décide d’y

aller avec une société en com-

mandite pour arriver a ses fins:
privatiser I’usine. Et dire que les
recommandations du Groupe de
réflexion sur 1’organisation du
secteur des boissons alcooliques
au Québec ne sont méme pas
encore déposées. Ce qui prouve
que cet exercice de consultation
n’était depuis le début qu’un

g

écran de fumée financé a méme
les deniers de la population dans
le but de faire passer les profits
publics dans les poches d’intéréts
privés. Chose certaine, tout ne se
déroule pas comme prévu.

Pour bien comprendre tous les
rebondissements de cette histoire,
il faut connaitre la feuille de route
de I’acteur principal de cette saga :
Jean-Denis Coté. C’est un secret
de polichinelle que ce monsieur
avait depuis longtemps les yeux
sur 'usine d’embouteillage. I1
était prét a tout pour obtenir 1’u-
sine. Pour étre dans les bonnes
graces du Gouvernement pé-
quiste, n’était-il pas devenu, lors
du référendum de 1995, membre
du Comité des gens d’affaires
pour le OUI alors qu’il était
reconnu fédéraliste notoire? Il
s’était couvert de ridicule au
niveau national. Le Gouverne-
ment lui en devait une. Le retour
d’ascenseur était pour bientdt. Le
nouveau président de la SAQ,
nommé le 23 mars 1998 par
Bernard Landry, devait bient6t
soumettre les recommandations
du Groupe de réflexion sur I’or-

ganisation du secteur des boissons
alcooliques au Québec. Ces
recommandations ne sont pas
encore déposées au Gouverne-
ment que déja le nouveau prési-
dent placait ses pions en vue de
I’éventuel partenariat ou fusion.
Le 24 avril, la direction de I’en-
treprise rencontrait les employés
de l'usine pour les informer du
scénario privilégiant la fusion de
la Maison des Futailles avec un
partenaire de [’industrie, déja
«embouteilleur». En connaissez-
vous beaucoup d’embouteilleurs
québécois aussi intéressés par 1’u-
sine d’embouteillage que Jean-
Denis Coté?

Mais pendant que le nouveau
président de la SAQ, certaine-
ment mandaté par le Ministre des
Finances qui a les yeux braqués
sur le déficit zéro, préparait le ter-
rain avec les syndicats et les asso-
ciations de cadres concernés en
garantissant le lien d’emploi avec
le futur nouvel employeur, 1’inef-
fable Jean-Denis Coté, le fédéra-
liste qui dit oui, toujours pris entre
deux bouchons, était en négocia-
tions avec la compagnie Vincor.
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Quand éclate 1a nouvelle le 2 mai,
le nouveau président est désarconné.
Il ne comprend plus rien. Il se
demande comment il se fait que
Jean-Denis puisse vendre alors qu’il
est sur le point de fusionner avec
I’'usine. Le Gouvernement non plus
n’y comprend rien. Jean-Denis C6té
a-t-il voulu forcer la main du gou-
vernement? Trouvait-il que les
choses ne tournaient pas assez ron-
dement? Ou tout simplement la téte
lui a-t-elle tourné a la vue de tout cet
argent que Vincor était prét a lui
donner pour une entreprise qui ne
vaut pas ce prix? Toujours est-il que
le scénario planifié au début a dii
étre modifié une premiére fois . A
partir de ce moment, quand il sera
question de 1’usine, on ne parlera
plus de «fusion» mais de «trans-
fert».

Ce n’est plus une «fusion avec un
embouteilleur québécois» que I’on
propose pour sauver 1’usine, mais un
«transfert & un consortium québé-
cois», maintenant devenu nécessaire
non seulement pour sauver 1’usine
mais pour contrer Vincor. Cette
méchante compagnie ontarienne qui
veut mettre la main sur 70% du
marché du vin distribué en épicerie
et qui annonce le 21 mai qu’elle en
est venu a une entente avec 1’ineffa-
ble Jean-Denis Co6té qui a dii décli-
ner la contre-offre de derniere
minute concoctée par ce nouveau
consortium québécois, identique a
I’ancien consortium québécois qui
dans le passé avait tenté une pre-
micre fois de privatiser 1’usine
d’embouteillage de la SAQ.

Mais comme la vente de Celliers
du Monde ne sera finalisée que le 29
mai. On garde toujours espoir de
privatiser I’usine ou plutot de con-
trer ’investissement de la compa-
gnie canadienne Vincor en territoire
québécois. C’était sans compter le
C.A. de la SAQ qui n’y voit dans
tout cela qu’une vente de I’usine
sans soumission. Elle s’oppose au
transfert. Cela retarde la contre-offre
qui sauverait le vin en épicerie, mais
qui, ne 1’oublions pas, condamnerait
I’usine.

On fait donc appel a la carte
nationaliste; une tactique qui a fait
ses preuves notamment avec Jean-
Denis Coté, le fédéraliste qui vote

OUIL On nous présente donc la
chose ainsi: pour sauver les intéréts
québécois, on privatise les intéréts
québécois. Le conseil des ministres
passe un décret renversant la déci-
sion du C.A. de ne pas privatiser I'u-
sine. Jean-Denis C6té, parce qu’il ne
peut piller librement le patrimoine
québécois, accuse le C.A. de la SAQ
(son ami Gadbois y compris?) de
«fossoyeurs de Québécois». Et pour
ne pas €étre en reste, le Fonds de so-
lidarité de la FTQ, affirme que pour
sauver la SAQ, il faut privatiser I’u-
sine d’embouteillage. Rien de
moins. Mais on a beau pousser tous
les boutons, faire tous les télé-
phones, tirer toutes les ficelles,
réécrire maintes fois le scénario,
quand le premier rdle disparait et
que le rideau tombe, le spectacle est
terminé. Et c’est ce qui est arrivé le
2 juin quand Vincor a annoncé
I’achat de Celliers du Monde.

On aurait cru la tempéte passée.
Qui songerait encore a privatiser I’u-
sine d’embouteillage puisqu’il n’y a
plus d’embouteilleur québécois a
qui vendre? On se serait dit cer-
tainement pas Vincor:, le gouverne-
ment était prét, semble-t-il, a payer
les pénalités encourues par Jean-
Denis Coté s’il y avait eu bris de
contrat. Des millions, nous dit-on.
Mais c’est mal connaitre les grands
talents d’improvisateur du nouveau
président de I’ADA, oups! excusez
moi de la SAQ, qui, constatant qu’il
n’y a plus d’acheteur, décide d’en
créer un, un nouvel acheteur, avec
devinez qui? Vincor . Décidément le
ridicule ne tue pas. Je commence a
comprendre pourquoi on a choisi un
épicier a la téte de la SAQ: on
voulait quelqu’un habitué a remplir
des commandes. Remaniement
encore de scénario. Apres «la
fusion» avec I’embouteilleur québé-
cois, «le transfert» avec le consor-
tium québécois, voici «l’associa-
tion» avec la société en comman-
dite. A quoi rime cet acharnement 2
dépouiller le Québec de son patri-
moine?

Si la SAQ veut vraiment rééquili-
brer les forces et garantir une saine
concurrence dans l’industrie de
I’embouteillage au Québec, elle
doit oublier toute vélléité de priva-
tiser I’usine et, au contraire, lui don-

ner carte blanche. Tout ce que nous
espérons maintenant, c’est que cette
attaque vicieuse n’endommage pas
I’imagination et 1’enthousiasme des
personnes qui travaillent a tous les
niveaux de I'usine d’embouteillage.
Pour leur faire avaler la pillule
amere de la privatisation, nous leur
avons fait miroiter un avenir doré
hors de la SAQ. Ils doivent faire
maintenant la preuve que tout ce
qu’on affirmait au début de cette
affaire est faux a savoir que «la réu-
nion de Vincor et de Celliers du
Monde aura pour effet de rendre la
Maison des Futailles sans attrait et
donc sans valeur». C’est un
cauchemar déguisé en réve qu’on
tente de leur vendre. Toutes les
raisons avancées pour privatiser 1’u-
sine sont fausses et aucune ne tient
la route. Comment peut-on soutenir
assurer la survie de NOTRE usine
d’embouteillage en la vendant? Il
n’y a aucun doute qu’elle survivra,
mais elle deviendra LEUR usine
d’embouteillage. Il ne faut pas pren-
dre les enfants du bon Dieu pour des
canards sauvages. Qu’on se le dise:
I’intérét public ne commande pas la
privatisation de I’usine d’embouteil-
lage. Au contraire, c’est dans 1’in-
térét public de garder 1’usine dans le
giron de la SAQ.

Nous affirmons que I'usine est le
futur de la SAQ. Nous le pensons
vraiment. La SAQ, au lieu de
gaspiller temps et argent a concocter
toutes sortes de ruses et de passes
pour privatiser 1’usine, devrait con-

centrer ses efforts & lutter en cour
contre la bréche ouverte par Jean-
Denis C6té qui permet a Vincor de
faire indirectement ce qu’il ne peut
faire directement c’est-a-dire vendre
des appellations contrdlées en
épicerie.

En ce qui a trait au Gouvernement
actuel, un conseil: a se faire ami
avec des fédéralistes qui disent oui,
il risque de faire face a des sou-
verainistes qui diront non. Le Gou-
vernement doit réfléchir aux propos
de 1’économiste américain, Joseph
Stiglitz, conseiller du président
Clinton, qui dit qu’apreés 1la
mondialisation, il y aura la stabilisa-
tion. Une période ou plus rien ne
bougera, ol les jeux seront faits. On
devra vivre avec ce qu’on aura pu
conserver. Si le Québec peut travers-
er ce grand bouleversement
économique mondial sans perdre ses
outils économiques, telle 1’usine
d’embouteillage de la SAQ, il pour-
ra assurer son avenir comme entité
francophone.

d’achat.

Robert Beaulieu

DIX BONNES RAISONS D’AVOIR LE DEPOT

SALAIRE A VOTRE CAISSE D’ECONOMIE.

1) 0.55% par dépot salaire en bonification.

2) 0.558$ par tranche de $200.00 maintenue au compte de bonification.
3) Arrét de paiement sans frais au lieu de 83

4) Virements de fonds par téléphone sans frais au lieu de 4%

5) Cheques visés sans frais au lieu de 4%

6) Aucuns frais de perception au lieu de 1.25$ par perception.

7) Achat de chéques de voyages sans frais au lieu de 1% du total

8) Mandats canadiens ou américains sans frais au lieu de 4$

9) Escompte de 50% sur les coffrets de sureté: cofit de 25$ a 803,
donc économie de 12.50$ a 40$.

10) Renouvellements de préts hypothécaires sans frais au lieu de 85$

Si vous désirez un complément d’informations sur quelque sujet
que ce soit, n’hésitez pas a communiquer avec le directeur général
de la caisse d’économie, M.Robert Charron au (514) 873 3887.

Président Caisse d’économie des employé(e)s de la SAQ
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Pour le consommateur québécois, le meilleur gage  Produits du terroir: La SAQ est le seul

de qualité reste que les produits embouteillés au embouteilleur québécois a avoir pris le risque de
Québec le soient par la SAQ. développer et de mettre en marché des produits

du terroir a base de sirop d’érable, de cassis ou
«En labsence de normes de fabrication précises, nous avons de petits fruits encourageant de ce fait le

b
développement économique régional.

relevé des pratiques douteuses qui font en sorte que certains
vins élaborés au Québec par des fabricants ne répondent pas
aux normes généralement admises a ’échelle internationale
pour étre désignés comme étant du vin.»

LE VERIFICATEUR GENERAL A RECENSE COMME «PRATIQUES
DOUTEUSES» LES FAITS SUIVANTS: Vins blancs 29

Vins rouges 28

Produits importés
Catégorie Nombre de produits

* On ajoute de I’eau a certains vins pour baisser le taux d’al-
cool et/ou augmenter le volume de vin produit. Pourtant, I'une Spiritueux et autres produits 12
des méthodes reconnues est I’osmose inverse, c’est-a-dire que

I’alcool peut étre retiré d’un produit par ce procédé. Cette . "
o . p 5
méthode est évidemment plus coiteuse que celle d’ajouter de Privatiser l'usine d embOUtelllage, c’est «donner»

I’eau au vin, et de plus elle n’augmente pas le volume de vin. une partie des 374 millions de dollars de pr OﬁtS de
* Un fabricant met sur le marché un vin rosé simplement laS AQ au secteur pl'lVé Le personnel dela S AQ
élaboré a partir d’un mélange de vin rouge et de vin blanc, . . A
alors que le rosé devrait étre fait selon une méthode utilisant CTOM que 1S les p I'OfitS de la SAQ doivent étre
T E—— consacrés au financement de la santé, de I’éduca-
* Il est de pratique courante que le volume d’eau utilisé pour | tion et des services sociaux des Québécoises et
reconstituer le concentré de raisins, qui fera I’objet de la fer- QUébéCOiS. Avec 20% de la population que’be’coise
mentation, soit supérieur au volume d’eau enlevé au moment de . =

sous le seuil de la pauvreté, pouvons-nous nous

sa concentration. Le vin peut ainsi étre “allongé” jusqu’a 35 p. . , ]
cent de son volume. Aussi de I’alcool est-il parfois ajouté a des permetire de «donner» lusine d embOUtelllage?

moiits de raisins qui ne fermentent plus. De plus, si nous privatisons l’usine, nous risquons
e Un vin doit contenir au moins 8.5% en volume d’alcool selon de provoquer une réaction en Chaine qul ultime-
y

les normes généralement reconnues. (...) Au Québec, une quin- . ) i
zaine de vins élaborés ont un volume d’alcool qui se situe entre mer\lt’ provoquera la prlvatlsatlon de, la SAQ,
amenera une perte de revenu au Trésor publlc,

6% et 8.5%.
perte qui devra étre compensée par une hausse
d’impots au contribuable.
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L’usine d’embouteillage, port vinicole le plus mo-
derne en Amérique du Nord et joyau de la SA e ,
,q , JoY L. Q’ ﬁ / de la population demande UN DEBAT PUBLIC

est une porte d’entrée sur les marchés interna- ' O site gouvernement a lintention de privatiser la SAQ.

tionaux pour l ’importation du vin en vrac et pour 5 de la population considére la SAQ comme faisant partie

Uexportation des produits du terroir. Donc, si nous | 0 Gu PATHININE dy Cuchie.

privatisons l’usine, nous risquons de nous retrou- ‘B / de Ia population est d'accord avec ce CHOIX DE SOCIETE
5 ; N 0 qui consiste a taxer lourdement les vins et spiritueux.

ver avec des produits de moins bonne qualité a des T : :

p P 2 / de la population est d'accord avec LUNIFORMITE -
prix superieurs. O DES PRIX au Québec.
g '

PRODUITS EMBOUTEILLES | é%%/ de la population est d'accord avec la CONSIGNATION
PAR LA MAISON DES FUTAILLES O s bouteilles & la SAQ

Produits du terroirs o ) ) ) )
« Chicoutai Privatiser 'usine d’embouteillage, c’est dire adieu

» Amour en cage a toute chance de voir la réutilisation des

* Sortilege bouteilles consignées de vin et d’alcool au Québec.
* Cassis de I'lle d"Orléans Lors de notre dernier sondage SOM, la population
» [’ Airelle du Nord 2 - - 5

« Minaki du Québec a exprimé a 85% le désir de voir s’im-

« L’ Apéro Saint-Benoit planter une politique de consignation des bouteilles
« Fine Séve de vin et d’alcool a la SAQ. Comme pour les
bouteilles de biere.

’ ~-;\-—7—'—'_'/
VOICI QUELQUES-UN DES ARGUMENTS
QUI VOUS AIDERONT A FAIRE SIGNER LA PETITION

CONTRE LA PRIVATISATION DE L’USINE D’EMBOUTEILLAGE.

Privatiser I'usine d’embouteillage, c’est refuser a la SAQ tout futur. Rien ne justifie une privatisation
de l'usine d’embouteillage. L'usine d’embouteillage est rentable et pourrait I’étre davantage si on per-
mettait a la SAQ de se développer. En 1997, l'usine
a produit un bénéfice net de 2,7 millions de dollars. - T

Avec un bénéfice net de 2.4 millions de dollars et un Res‘:el:ﬁgfat ;Ta‘::saufe;:m;:a;is) age
rendement de I'avoir de 54.4%, 'usine d’embouteil- | Oar 1505 1007

lage offre un rendement fort intéressant a son pro-
priétaire. De plus, la diminution des frais d’opéra- . 1997 | 1996 | 1995 | MoOYENNE
tion, des stocks et des frais de financement démontre || v 40556 | 39822 | 36850 | 39076

que lusine, comme ensemble de la SAQ, est bien | pnce 2412 | 1281 | 410 1368
gérée. Quel est l'intérét pour la SAQ de privatiser O S 1 | 429 | 4l 4389

cette activite?
RENDEMENT DE 'AVOIR | 54,49% | 298% | 9.2% 319

Suite a la page 4
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Nous savons qu’une telle politique de consignation est en opération
en Nouvelle-Ecosse, au Nouveau-Brunswick et, a partir d’octo-

bre 1998, en Colombie-Britannique. L'usine d’embouteillage est
dans la proposition que nous avons soumise au Bureau des
Audiences Publiques sur I’Environnement, un maillon essentiel
pour la réutilisation des bouteilles de vin que nous embouteillons
et vendons.

Finalement, il est vrai de dire que tout en offrant un service de
haute qualité a la clientele, le personnel de la SAQ croit que
refuser U’acces a une personne en état d’ébriété et surveiller les
cartes d’identité sont plus importants que la vente.

Si la population est d’accord avec ce principe, elle nous aidera a
garder la SAQ propriété de tous les Québécois et Québécoises et dira
NON a la privatisation de l’usine

d’embouteillage.

UN BOUT,

R LE TOUT.

PRIVATISATION DE L'USINE DE LA SAQ:

LA SOCIETE DES ALCOOLS DU QUEBEC VENDRAIT
A SON PRINCIPAL CONCURRENT

Il y a de ces principes économiques qui sont difficilement
compréhensibles pour le commun des mortels. Sous prétexte
de faire échec a son principal concurrent, l’entreprise
Vincor, et d’assurer la survie de son usine d’embouteillage,
la SAQ privatiserait cette usine en juillet prochain et une
part importante se retrouverait dans les mains de Vincor.

par MARTIN POIRIER
Chercheur a la Chaire d’études socio-économiques de 'UQAM

Suite a I’acquisition de 1I’embouteilleur québécois
Celliers du monde, !’entreprise ontarienne
, Vincor contrdle maintenant environ 75% des
N> « parts de marché du vin vendu en épicerie.
A ¢ - Plutdt que d’utiliser son usine d’embouteil-
lage pour livrer une guerre commerciale a Vincor, la SAQ
compte transférer cet important actif a une société en com-
mandite, en ne retenant que 20% des parts. Vincor, 1’entre-
prise que I’on veut en principe contrer avec cette transac-
tion, possédera 15% de la nouvelle entité. En clair, la SAQ
aura a peine plus de contrdle sur son usine d’embouteillage
que son principal concurrent!

L’USINE D’EMBOUTEILLAGE: UN EXCELLENT
POTENTIEL A PEINE EXPLOITE

Pourtant, ’'usine d’embouteillage de la SAQ est rentable
et pourrait 1’étre davantage si la SAQ se donnait la peine
d’en exploiter le plein potentiel. Les trois syndicats et 1’as-
sociation des cadres intermédiaires de la SAQ ont
d’ailleurs déposé un document au Groupe de travail sur le
secteur des boissons alcooliques faisant état de ces multi-
ples possibilités.

En premier lieu, la SAQ pourrait acheter des vignobles a
I’étranger ou conclure des ententes avec des vignobles pour
importer du vin en vrac pour I’embouteiller au Québec.
Simplement en offrant son réseau de distribution, la SAQ a
pu mettre la main sur 30% d’un vignoble chilien sans
débourser un sou; I’avantage du réseau de distribution de la
SAQ pourrait servir également a conclure des ententes
intéressantes avec des vignobles étrangers.

La SAQ pourrait également acheter des distillateurs et
embouteiller des spiritueux. Sur ce point, la société d’Etat
a manqué au moins deux bonnes occasions par le passé,
soit I’achat de Melcher et d’Havana Club. Ces tentatives
d’acquisition ont été bloquées par le Gouvernement sous
prétexte que ce n’était pas la mission de la SAQ d’acquérir
des entreprises. La véritable raison, c’est que le gouverne-

ment ne voulait pas concurrencer les distillateurs canadiens
avec sa société d’Etat.

La SAQ devrait également continuer a développer ses
produits du terroirs. Contrairement aux autres produits de
la SAQ, les produits du terroir sont fabriqués a partir de
matiéres premieres provenant exclusivement du Québec
(cassis, petits fruits, eau d’érable). La fermentation, la dis-
tillation et I’embouteillage sont également réalisés au
Québec. Sans I’'usine d’embouteillage, 1’essor de ces pro-
duits est sérieusement compromis.

Finalement, la SAQ pourrait embouteiller des liquides
non-alcoolisés comme du jus de fruit ou de I’eau de source.
L’embouteillage d’eau de source a d’ailleurs été sérieuse-
ment envisagé par la SAQ, mais comme le Fonds de soli-
darité de la FTQ, qui posséderait 35% de 1’usine si 1’en-
tente devait avoir lieu, est un actionnaire important de
Naya, on peut croire que cette option restera sur les
tablettes.

QUELLE EST LA LOGIQUE DE LA SAQ?

Peut-on comprendre que la SAQ se départisse d’une usine
offrant un tel potentiel de développement et se livre ainsi
poings 1iés a son principal concurrent? Plut6t que de céder
a la panique, le nouveau PDG de la SAQ devrait mettre
tous les efforts possibles pour livrer une guerre commer-
ciale a Vincor et développer 1’usine d’embouteillage.

L’ENTENTE DE PRINCIPE ENTRE LA SAQ ET VINCOR

La SAQ rétrocédera son usine d’embouteillage dans la nou-
velle entité. Le Fonds de solidarité de la FTQ y injectera des
capitaux qui serviront entre autres a acheter certaines mar-
ques de commerce de Vincor. Andrés et Geloso apporteront
leur propres marques de commerce.

Parts dans la nouvelle société en commandite:

35%  Fonds de solidarité FTQ
20% SAQ

15%  Vincor

15%  Andres

15% Geloso
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PREVENTION

TRAVAILLEUSES ENCEINTES: ON RACCROCHE LA LIGNE!

Le 19 mai 1996, le comité
Santé et Sécurité a remis a la
direction un rapport final avec
des recommandations concer-
nant les travailleuses
enceintes en succursale. Le 9
février 1998, un texte final
résultant de rencontres entre
les responsables du service
Santé et Sécurité, du service
des Ventes et les représentants
du comité paritaire SEMB fut
entériné par la direction de la
SAQ.

Malheureusement pour les
travailleuses et les directeurs
de succursale, la responsable
du service Santé et Sécurité,
Mme Suzanne Pelletier, a
choisi d’appliquer seulement
les recommandations qui font
son affaire. En effet, I’une des
principales recommandations
de ce rapport est d’informer la
travailleuse qu’elle peut béné-
ficier, avec attestation médi-
cale, d’un retrait préventif
vers la 34iéme semaine de
grossesse. Mme Pelletier a
plutét choisi d’informer les
directeurs de succursales de
méme que les travailleuses
enceintes que les retraits
préventifs n’existent pas a la
SAQ. Selon elle, les tra-
vailleuses enceintes doivent
travailler jusqu’a la fin de leur
grossesse, si elles n’ac-
couchent pas en succursale.
J’ai encore en mémoire le cas
d’une travailleuse en succur-
sale qui, tout en discutant avec
Mme Pelletier au téléphone, a
éclaté en larmes et quitté
désemparée la succursale.
Afin de remédier a cette situa-
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tion, le 10 mars 1998, j’ai ren-
contré a mon bureau le
supérieur de Mme Pelletier,
M.Jean-Jacques Fleury qui en
a pris note. Plus tard, ne
percevant aucun changement
dans les affectations tempo-
raires ainsi que dans I’attitude
de Mme Pelletier, j’ai
demandé une deuxieéme ren-
contre avec M. Fleury, mais
cette fois en la présence d’un
représentant de la direction
des ventes. A cette deuxiéme
rencontre qui a eu lieu le 26
mai 1998, j’ai appris que la
premiere rencontre n’avait été
qu’informelle. Belle recon-

naissance du role du représen-
tant a la prévention de la part
du directeur du service Santé
et Sécurité! Par contre, a cette
deuxiéme réunion, les respon-
sables se sont engagés a faire
respecter les recommanda-
tions qui sont en réalité la
volonté de la direction de I’en-
treprise.

En date du 16 juin 1998, a la
rédaction de cet article donc, il
n’y avait toujours aucun
changement, ni dans les affec-
tations, ni dans 1’attitude de
Mme Pelletier. Vu la situation,
je me dois de recommander a
toutes les travailleuses

enceintes qui recoivent des
appels téléphoniques de Mme
Pelletier de mettre aussitdt fin
a la communication. En
d’autres mots, si vous ne
voulez pas mettre votre santé
et celle de votre enfant a venir
en péril, «On raccroche la
ligne». Pour étre traitée de
facon humaine, téléphonez
plutdt a votre représentant a la
prévention SEMB.

Gilles Boudreau
Représentant a la
prévention
Téléphone 1(514)864 2337
Téléchasseur 1800 363 3781
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SANTE-SECURITE

»

CHANGEMENT DE CULTURE LABORIEUX

Que faut-il faire et a qui
doit-on s’adresser lorsque
I’on subit, que ce soit en suc-
cursale ou dans les bureaux,
un événement malheureux
qui peut causer un trauma-
tisme physique et psy-
chologique?

Dans les succursales, plu-
sieurs ressources sont acces-
sibles afin d’assurer 1’action
et les traitements adéquats.
Vous pouvez bénéficier des
premiers soins donnés par le
secouriste attitré de la suc-
cursale, mais pour les cas
plus graves, n’hésitez pas a

Pour ce qui est des procé-
dures a suivre, elles sont rel-
ativement assez simples.
Vous devez remplir la for-
mule SAQ 0116 en décrivant
bien I’événement. S’il y a eu
vol et agression, vous devez
avertir le service Enquéte et
Sécurité. Par la suite, vous
devez communiquer avec le
représentant a la prévention,
la firme MRB au service
Santé et Sécurité pour les
troubles psychologiques dus
aux vols, votre syndicat,
votre supérieur immédiat et
le Service d’aide au person-
nel.

Le personnel de bureau dis-
pose des mémes ressources
bien que, comme constaté, le
réflexe d’utiliser ces
ressources soit peu dévelop-
pé pour la bonne raison que
des événements malheureux
comme les vols sont peu
fréquents dans le milieu des
bureaux. Mais qu’importe la
fréquence, il est important de
savoir que ces ressources leur
sont disponibles.

En terminant, un petit con-
seil: si vous ne voulez pas
vous retrouver le bec a ’eau
apres avoir vécu un événe-

service Santé et Sécurité qui,
ces derniers temps, consacre
la majeure partie de ses éner-
gies a contester les dossiers .
Et elle évacue les cas problé-
matiques en donnant comme
réponse de vous adresser a
votre syndicat. C’est bien de
recommander le syndicat,
mais ce n’est pas exactement
le r6le qu’on aimerait qu’il
joue. Ce qui nous fait dire
que, pour certaines gens, le
changement de culture est
laborieux.

Les membres SEMBSAQ
Comité paritaire Santé et

A TOUS LES MEMBRES SEMB QUI ONT UNE EXPERIENCE OU UNE FORMATION DANS LE DOMAINE
DE LA SANTE ET DE LA SECURITE AU TRAVAIL ET QUI SONT INTERESSES A OCCUPER
LE POSTE DE REPRESENTANT A LA PREVENTION: VEUILLEZ COMMUNIQUER AVEC
LES PERSONNES SUIVANTES: JEAN JR LAPERRIERE (514)849 775 | 1 800 361 8427 OU
GILLES BOUDREAU REPRESENTANT A LA PREVENTION 1(514)864 2337 / Téléchasseur 1800 363 3781

téléphoner a Urgence 911. ment grave, méfiez-vous du Sécurité
BILAN FONDS SPECIAL D’ENTRAIDE ey
AUX EMPLOYES SINISTRES DU VERGILAS MEMBRES SEMB
DE L'OUTAQUAIS

Le 22 janvier 1998, une réunion fut convo-
quée au Pied-du-courant. Les syndicats
STSAQ, SPTP, I’association des directeurs de
succursale, I’association des cadres supérieurs,
I’association des cadres intermédiaires, le
service des communications SAQ, le Service
d’aide au personnel et le SEMB SAQ ont dis-
cuté de la situation des employés de la SAQ
victimes de la tempéte du verglas.

Il fut décidé de procéder a une collecte
interne qui s’est déroulée du 26 au 31 janvier
1998. La direction s’est engagée a donner
I’équivalent du montant recueilli. Un montant

de 5 501,50% fut amassé; la
SAQ amena le montant a la
somme de 11 603$.

A 1a réunion du 18 février, le
comité fut saisi de plusieurs
demandes. Le comité en retint
36 provenant de divers
groupes, principalement le
SEMB SAQ. 11 fut décidé
d’octroyer un montant égal de
2008 a chacun des 36 cas, et
ce, pour étre équitable. Les
fonds restant furent conservés
jusqu’a la prochaine réunion

janvier.
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pour des cas de demandes d’aide tardive.

A 1a réunion du 1= avril. le comité procéda a
I’octroi d’aide de 200$ a quelques demandes
recues tardivement. La SAQ annonca qu’un
montant de 388,41$ s’ajoutait a la collecte de

Dans le but d’assurer une confidentialité,
I’émission des chéques et la remise furent con-
fiées a Mme Sylvie Beaupré, responsable du
Service d’aide au personnel. En aucun temps,
les membres du comité ne prirent connaissance
de I’identité des demandeurs d’aide aux si-
nistrés du verglas.

Le 11 mai 1998, un montant
de 2 391,41$ fut remis a la
Fédération des Moissons du
Québec, organisme choisi
unanimement par les membres
du comité. Ce montant était le
solde du fonds aprés que le
comité est aidé 48 confréres
Ou consoeurs.

Le comité a terminé son man-
dat le 1¢ avril 1998.

Daniel Laberge
Secrétaire SEMB SAQ

Par la présente, je remer-
cie tous ceux et celles qui
se sont déplacés pour
assister a la réunion du 25
mai dernier. C’est avec des
gens tels que vous que
notre travail au sein du
SEMBSAQ est important
et profitable.

Je profite de cette occa-
sion afin de remercier les
personnes qui croient en
mes capacités de les
représenter et qui m’ont
réélu pour un second man-
dat. Merci de votre con-
fiance et soyez assurés que
c’est avec le méme
dévouement que je saurai
vous représenter tout au
long de ce mandat.

Merci.

Guy Berthiaume
Délégué régional
Outaouais
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Par RONALD GUEVREMONT & la tribune, pendant trois déréglementation. Chaque ment a I’esprit) car les privati-
jours d’affilée, ont parti- jour, leurs luttes pour le sations sont et ont toujours été

v

James Clancy
président national NUPGE
Le SEMB était invité

dernierement, le 12-13-14 juin
a Toronto, au Congres triennal
du NUPGE ( Syndicat natio-
nal de la Fonction publique
des Gouvernements provin-
ciaux du Canada) qui compte
320 000 membres dans neuf
provinces du Canada. C’est
sous le theme «Notre force, le
pouvoir syndical» que les 500
délégué(e)s se sont réunis
pour discuter des contrecoups
de la mondialisation sur notre

économie et sur les emplois
surtout dans les domaines de

la santé et de 1’éducation. Les
orateurs, qui se sont succédés

culierement été virulents
envers les Gouvernements qui
privatisent .

LE VRAI VISAGE DE LA
MONDIALISATION

La mondialisation montre
maintenant son vrai visage
avec d’une part, des dirigeants
d’entreprises qui récoltent des
augmentations de salaires de
I’ordre de 51%, et de 1’autre,
une population qui n’arréte
pas de s’appauvrir.

Les syndicats, surtout ceux
dans le domaine de la santé et
de I’éducation, sont les pre-
miers, de par leur position, a
voir s’élargir le fossé entre
ceux qui peuvent et ceux qui
ne peuvent plus, fossé désigné
par le terme de «fracture
sociale». Chaque jour, les syn-
dicalistes partout au Canada
voient apparaitre les signes
d’un systtme a deux temps
qui, lentement, au nom de la
lutte contre le déficit, tente de
s’implanter en santé et en édu-
cation par la privatisation et la

partage, 1’équilibre et 1’égalité
des chances sont de plus en
plus difficiles.

11 faut le dire, le déficit n’est
pas dii a une utilisation exces-
sive des services sociaux,
mais plutét aux taux d’in-
téréts, au chomage ou a une
taxation injuste. Nous en
sommes réduits a choisir entre
construire de nouveaux ser-
vices publics ou des coupures
d’impo6ts. Et qui demandent
les coupures d’impdts? Les
bien-nantis, ceux qui peuvent.

PORTER NOTRE
MESSAGE DANS LA
RUE!

Dans une petite société

comme la nétre, la naissance
d’une sous-société peut Etre
mortelle. Le rdle social des
syndicats est de sonner
I’alarme a chaque fois qu’on
tente de privatiser en douce
un actif public (la tentative
de privatisation actuelle de
I’usine d’embouteillage de la
SAQ nous vient immédiate-

un appauvrissement collectif.
Quand vous entendez dire
qu’en Ontario, si vous voulez
faire analyser une bosse a
I’hopital, c’est 130$; mais si la
bosse est cancéreuse, on vous
rembourse. Face a une telle
logique, vous comprenez que
la mondialisation, avec sa
restructuration et ses privati-
sations, ne peut nous amener
qu’a une plus grande inhu-
manité, une fracture sociale et
a une confrontation entre les
droits corporatifs et les droits
humains. La seule facon de
vraiment lutter contre ceux qui
poussent la mondialisation, en
élaborant des privatisations
derriere des portes closes, est
de porter notre message dans
la rue afin d’éveiller la cons-
cience populaire: le message
est que nous sommes a nous
faire dépouiller, nous et nos

enfants, dans notre présent et
notre avenir.

APRES QUATRE ANS DE LUTTE CONTRE LA PRIVATISATION

VICTOIRE DU SYNDICAT ONTARIEN

Bonne nouvelle pour tous les
syndicats d’employé(e)s de
Sociétés d’alcool du Canada :
Mike Harris, le premier mi-
nistre de 1’Ontario abandonne
I’idée de privatiser le Liquor
Control Board of Ontario
(LCBO). La Société d’alcool
de I’Ontario avec ses deux
milliards de dollars en ventes
annuelles est la plus impor-
tante au Canada devant celle
de Colombie-Britannique et
du Québec. Si on était parvenu
a privatiser le LCBO, le
Québec se serait retrouvé

passablement affaibli dans sa
lutte contre la privatisation.

Le Globe and Mail, dans son
édition du 27 mai 1998, rap-
portait les propos de Mike
Harris a savoir «qu’il est satis-
fait du LCBO et qu’il aban-
donnait I'idée de pnvauser la
Société d’Etat». Ce qui met
fin & une lutte commencée en
1995 par John Coones et ses
troupes aprées que les
Progressistes conservateurs
aient déclaré a leur prise du
pouvoir en Ontario, «Nous
allons vendre certains actifs

comme le
LCBO au
secteur
privé». La
o lutte a été
- dure et
" | apre mais
comme 1’a
. déclaré le
\ président

o Ca " du syndicat

onn CLoones ?

président OLBEU de T'On
tari1o

(OLBEU), John Coones, a la
suite de I’annonce officielle de
Harris, c’est «grace a la soli-

darité de tous les membres que
nous avons pu vaincre cette
décision gouvernementale.
Voici la preuve que lorsqu’on
se tient debout, tout est possi-
ble».

A cette bonne nouvelle s’en
est ajoutée une autre quand le
syndicat ontarien en est venu a
une entente sur sa convention
collective qui sera ratifiée
sous peu par leur assemblée
générale.

A ce syndicat ami, toutes nos
félicitations!

LA CONSIGNATION EN COLOMBIE-BRITANNIQUE

La consignation des

bouteilles de vin et d’alcool
par les sociétés d’alcool s’é-
tend de plus en plus au
Canada. Apres le Nouveau-
Brunswick, 1’Tle-du-Prince-
Edouard et la Nouvelle-
Ecosse, voici qu’a partir du
ler octobre 1998, 1Ila
Colombie-Britannique aura,
elle aussi, son programme de
consignation de bouteilles de
vin et d’alcool qui sera
implanté¢ a l'intérieur de sa
Société des alcools, Ie Liquor
Branch Distribution.

Ainsi donc, avant la date
butoir du ler octobre, tous les
producteurs et agents promo-
tionnels dont les produits font
partiec du programme de
consignation devront passer
une entente avec le Liquor
Distribution Branch sur les
roles et responsabilités des
dépdts, les frais de manipula-
tion, la vente et le recyclage
des contenants. Pour ce qui
est de la clientele, celle-ci
sera informée, toujours avant
le ler octobre, du prix de la
consignation, du lieu de
retour des bouteilles et des
soins a apporter aux
bouteilles que 1’on voudra
retourner en succursale.

Le gouvernement de
Colombie-Brittanique a opté
pour le retour au point de
vente car cette option
favorise la communication
entre les deux principaux
acteurs de ce systeme: le
client et I’'employé. Le per-

sonnel pourra ainsi, selon le
programme adopté, apporter
les ajustements nécessaires
suggérés par la clientele
autant au niveau local que
provincial.

Quand on regarde comment
fonctionne la consigne au
Canada, on remarque que
celle-ci est adaptée aux

de demain.» Dans ce rapport,
la septieme clause de la
recommandation 17 se lit
comme suit: «I’opportunité
d’imposer une consigne sur
les produits de la Société
des alcools du Québec
devra tenir compte d’une
validation des analyses
réalisées par la SAQ au

de chacune des

besoins
provinces. En autant que c¢a
marche, comme on dit.

QU’EST-CE QUI
ARRIVE AU QUEBEC?
Le 14 février 1997, la
Commission sur la gestion
des matieres résiduelles au
Québec a déposé son rapport
au Gouvernement, intitulé
«Déchets d’hier, ressources

sujet de la récupération de
ses contenants par la voie
de la collecte sélective».

Qu’est-ce que cela veut
dire? Cela veut dire que les
raisons avancées par la SAQ
pour préférer la collecte
sélective a la consignation
devront étre vérifiées. A
savoir que la SAQ a
récupéré, en 1995, grace a la
collecte sélective, 87.5% du

verre qu’elle met en marché,
soit 35,000 tonnes; que I’ab-
sence d’uniformisation des
bouteilles est un obstacle
majeur en ce qui conceme la
réutilisation et finalement que
I’'implantation de ce pro-
gramme colterait 35 mil-
lions $. Toutes ces affirma-
tions devront étre vérifiées.
On peut lire dans le rapport
que «la Commission juge
important que le ministere
de ’Environnement et de la
Faune valide les analyses
que la SAQ a présenices au
sujet de Ia récupération de
ses contenants par la voie
de la collecte sélective, ainsi
que ses conclusions voulant
que la SAQ ait rempli ses
obligations vis-a-vis du
ministéere de I’Environ-
nement et de la Faune et du

ministere de I'Industrie, du
de la Technologie a ce sujet ».

Nous en sommes rendus a
ce point. Si nous voulons
faire avancer ce dossier envi-
ronnemental important, sans
parler de tous les emplois que
cela créera, le SEMB devra
prendre les mesures néces-
saires pour que les ministeres
concernés procedent aux
recommandations de la
Commission sur la gestion
des matieres résiduelles au
Québec, c’est-a-dire obliger
la SAQ a prouver ce qu’elle
avance pour refuser la
consignation des bouteilles
de vin et d’alcool.
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FETE NATIONALE DU QUEBEC 1998

Québec!
beaucoup,
asszonnement’
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